
6razones para escogernos 



Precio
La primera de las razones: el precio.

Hemos vuelto a la racionalización de precios.

Ya no se adquieren productos sin justificación, y una de 
las más importantes es sin duda el precio de 
adquisición.

Y en el precio somos competitivos.

Muy competitivos.

Compruébelo llamándonos y se sorprenderá de 
nuestros precios.



Calidad
La segunda de las razones: la calidad.

Sabemos que todas las empresas venden “productos de 
calidad”.

Pero nosotros lo decimos y sobre todo lo cumplimos: 
sólo distribuimos productos con componentes de alta 
calidad (nada de productos de baja calidad 
importados).

Y además nuestras máquinas estén pensadas tanto para 
durar como para que en caso de avería ésta se resuelva 
de forma lo más rápida posible, ya que lo más interesa 
del atributo “calidad” es que las máquinas estén 
funcionando el máximo tiempo posible.

La calidad no es sólo un argumento para vender. Es una 
forma de entender la vida.



ROI
La tercera de las razones: el retorno de la inversión.

La maquinaria que distribuimos está pensada para 
actuar en tres frentes para lograr un retorno de la 
inversión alto:

- Compactación: para ahorrar en transporte. 
Cuanto más compactación más ahorro.

- Manipulación: cuanto menos personal (y más si 
debe ser especializado) se necesite para manipular las 
máquinas mejor. Las máquinas deben automatizar; el 
personal se debe dedicar a hacer actividades más 
productivas en su empresa que compactar residuos.

- Logística: cuanto más cerca esté la máquina del 
punto de producción mejor: ahorre costes de transporte 
interno 



Asistencia 
técnica

La cuarta de las razones: el servicio técnico.

La maquinaria que distribuimos va a durar muchos 
años. Es posible que en algún momento necesite 
asistencia técnica.

Y no quiere que tarden. Ni que tarden por venir desde 
lejos ni que le cobren una barbaridad de dinero en 
conceptos como kilometrajes. Aquí tiene nuestras 
delegaciones técnicas:



Experiencia

La quinta de las razones: la experiencia.

15 años de existencia.

Miles de unidades vendidas.

Referencias sectoriales de las principales empresas en 
sectores como distribución, alimentación, industria, 
comercio, turismo, etc.

Decenas de técnicos formados continuamente.

Conocemos nuestros negocio. Conocemos su problema. 
Y podemos aportarle soluciones muy competitivas.

Dicen que la experiencia es un grado: en nuestro caso 
el grado de haber pulido todos nuestros procesos para 
ofrecerles los mejores productos. Sin fallos. Sin 
demoras. Porque ya lo hemos hecho muchas veces.



Precio + Calidad + ROI 
+ Asistencia Técnica + 
Experiencia = Reciclajes 
Logísticos

La sexta de las razones: Reciclajes Logísticos.

Al final la decisión no se debe basar en un sólo 
parámetro: un precio muy bajo pero de una máquina 
importada sin servicio técnico le pasará factura en el 
futuro cercano por ejemplo.

Por eso, cuando se combinan precios bajos, con 
productos de muy alta calidad y excelente, rápido y 
extenso servicio técnico se puede obtener el mejor 
producto.

Por ello muchas grandes y pequeñas empresas confían 
en nosotros: precios bajos al principio y excelente 
soporte durante todo el ciclo de vida del producto.

Compárenos con la competencia. Seguro que nos 
escogerá.


